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Visgger en salgsorienteret
Partnership Development Manager til
at opbygge veerdifulde relationer og
etablere kommercielle
partnerskaber pa tveers af
NorthSide, Tinderbox, Fyrfest og
DTD Concerts.

Visgger en salgsorienteret Partnership Development
Manager til at opbygge veerdifulde relationer og etablere
kommercielle partnerskaber.

For os handler kommercielle partnerskaber og strategiske
samarbejder om at skabe vaerdi hele vejen rundt - for
vores partnerbrands, for egne festivalbrands og ikke
mindst for vores mange gaester. DTD Group star bag
nogle af Danmarks mest markante festivaler og live-
musikoplevelser - herunder NorthSide, Tinderbox, Fyrfest
0g DTD Concerts.

Om rollen

Med udgangspunkt i DTD Groups portefglje af festivaler,
koncerter og kulturelle IPer far du ansvaret for at drive en
steerk pipeline, og sikre vaekst gennem kommercielle
partnerskaber, der skaber veerdifor bade os, vores
partnere og publikum.

Du skal vise brands og bureauer, hvordan vi skaber veerdi
og leverer tydelig ROI - og samtidig konceptualisere
engagerende og kreative brandaktiveringer, som omsaetter
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partneres malsaetninger til integrerede branduniverser for
lokale og globale virksomheder.

| teet samarbejde med vores nuvaerende Partnership
Development Manager, interne teams og eksterne
samarbejdspartnere, udvikler du strategiske onsite-
aktiveringer og full-funnel kampagner, der skaber reel veerdi
og malbar effekt.

Ansvarsomrader

® Skabe veekst gennem kommercielle partnerskaber med
relevante brands og bureauer.

® Etablere en steerk pipeline og sikre fremdrift i dialogerne
pa tveers af brancher - herunder FMCG, telco, skenhed,
mode, tech m.fl.

¢ |dentificere markedstendenser og nye brandmuligheder.

® Opbygge og vedligeholde vaerdifulde relationer til
eksisterende og potentielle partnere.

® Udvikle og drive partnerskaber med fokus pa
opsagende kontakt.

e Konvertere malsastninger til langsigtede strategiske
partnerskaber, der skaber vaerdifor bade brand,
festival/koncert og publikum.

¢ Forhandle kontrakter, priser og vilkar.

Sikre profitabel veekst og opna gkonomiske mal.

® Radgive partnere om aktiveringer med
forretningsmaessig veerdi.

® Repraesentere DTD Group ved brancheevents, og
indtage veertsrollen ved partner- og leadarrangementer
for, under og efter festivalsaesonen.

Profil

® Minimum 5 ars erfaring med business development,
account management eller salg inden for partnerskaber,
sponsorater, mediesalg eller forretningsudvikling i
bureaubranchen - gerne med erfaring fra kultur, musik
eller events.

e Salgsorienteret med et skarpt kommercielt mindset.

® Struktureret ogresultatorienteret.

® Et steerkt netvaerk inden for brandmarketing og/eller i
kreative/mediebureauer - iseer i Danmark og Norden.

® Kommunikativ gennemslagskraft med solid
formidlingsevne - bade pa skrift ogitale.

® Flydende pa dansk og engelsk med staerke
kommunikations- og forhandlingsevner.
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Hvorfor blive en del af DTD Group

Du bliver en del af et dynamisk team i en kulturdreven
organisation med et klart mandat til at forme fremtidens
partnerskaber og saette nye standarder for
brandoplevelser pa nogle af Danmarks mest ikoniske
festivaler og store koncertoplevelser.

Ansggning

Ansggningsfrist er fredag d. 31. oktober kl. 12.00. Vi
forventer samtaler afholdt i labet af november med henblik
pa opstart pr. 5. januar 2026.

Ansggning og CV (og eventuelle spargsmal) sendes til Head
of Brand Partnerships Tenna Brendstrup pa
tenna@dtdgroup.dk

Arbejdsstedet er DTD Groups kontor i Kabenhavn.

DTD Group stéar bag festivalerne NorthSide, Tinderbox og
Fyrfest samt DTD Concerts i Danmark. Vier en del af en
Starre international sammenslutning med over 80
festivaler i Europa og Australien, hvor vilosbende sparrer
og udvikler vores events og partnerskab.
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