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Head of B2B Sales

Mazo vokser og sgger en selvsteendig ny kollega til at
overtage ansvaret for B2B-salg. Din rolle vil have seerligt
fokus pa kontraktmarkedet i Skandinavien, men du vil ogsa
veere involveret i vores retail-marked. Hvis du sgger et stort
ansvar for egne opgaver, trives i kundekontakt og nyder at
skabe nye muligheder, har vi maske den perfekte mulighed
for dig.

Mazo er en ung, visionaer designvirksomhed i rivende
udvikling med mange ambitioner for fremtiden. | foraret
2019 lancerede vi vores fgrste kollektion, der omfatter et
bredt udvalg af mebler og lamper samt senest en
accessories-kollektion. Mazo-produkter distribueres
globalt, og vi arbejder ogsa med B2B-projekter over hele
verden.

Viudger et lille, dedikeret team med betydelig erfaring
indenfor designbranchen. Viveerdsaetter tillid og frihed
under ansvar, har det sjovt pa arbejdet, har hgje ambitioner
og udfordrer, hjeelper samt lgfter hinanden.

Om jobbet:

Din rolle indebaerer at gentaenke vores salgskanaler og
sikre, at vi nu tager det naeste skridt i udviklingen af vores
forretning.

Du vili dagligdagen foresta kontakten til netvaerket af B2B
forhandlere og arkitekter og gennem en serviceorienteret
dialog sikre, at Mazo er den foretrukne samarbejdspartner.

Du vil sammen med Mazo’ team af dygtige
marketingsspecialiser at veere med til at eksekvere
salgskampagner malrettet arkitekter og kontraktmarkedet.
Du vil ogsa indga i teamet med at arrangere og hoste
relevante events for partnere og Arkitekter, som gor at
Mazo fremstar som en spaendende partner for B2B
markedet.

Din primeere arbejdsplads vil veere i vores showroom i
Dronningens Tvaergade 50, 1302 Kgbenhavn, men vi
forventer at du ogsa bruger en stor del af din tid ude hos
kunderne.

Om dig:

Det er vigtigt, at du vil falge med os pa vores rejse og trives i
et nzert arbejdsmiljg. Du har gdpamod, et godt overblik og
en lyst til at ga et ekstra skridt for at nd dine mal.
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Du har et stort kendskab til designbranchen og en del
erfaring at trackke pa fra en lignende stilling indenfor high-
end salg. Viforventer, at du har et bredt netveerk, og at du
aktivt bringer brandet i spil ved at patage dig
brandambassadgr- og veertsrollen, hvad enten det er pa
kundebesgg eller ved events i vores showroom.

Vi forventer, at du:

» Har et steerkt netveerk af arkitekter og entreprengrer.
» Arbejder struktureret og detaljeorienteret med
opfelgning og handtering i CRM.

» Er bekendt med tilbudsgivning/ordrestyring i et ERP-
system (fx e-conomic, C5, Uniconta, axapta).

» Erflydendeidansk ogengelsk pa skrift og tale.

» Er selvsteendig og servicemindet og nyder det kick, som
kundekontakt giver.

» Gar den ekstra mil for at sikre den hgjeste kvalitet i dit
arbejde.

Vi tilbyder:

» Enalsidig og speendende hverdag, hvor du har de bedste
muligheder for at skabe gode resultater samtidig med, at
hverdagen byder pa gode personlige og faglige
udviklingsmuligheder.

e Duvilindgii et lille team, der formar at balancere
arbejdet samtidig med, at vi har det sjovt. Vi veegter godt
kollegaskab og god stemning i teamet, og vi er gode til at
hjeelpe hinanden, hvor der altid er hgijt til loftet.

e Dufar mulighed for at forme din egenrolle inden for salg
med stor frihed under ansvar.

» Lonefter aftale.

Sog stillingen:

Lyder stillingen som noget for dig, s send CV/ansggning til
info@mazo-design.com. Maerk "Contract Sales Manager /
International sales B2B”.

Hvis du har spgrgsmal til stillingen, er du velkommen til at
kontakte Magnus Stephensen, partner i Mazo, pa:
mst@mazo-design.com.

Viholder Izgbende samtaler, med tiltraedelse snarest.
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